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Frankfurt am Main – Kurz nachdem die FinTech Group AG (WKN: FTG111, ISIN: 
DE000FTG1111, Ticker: FTK.GR) mit Morgan Stanley den ersten strategischen Gesell-
schafter gewinnt, gelingt im neuen Jahr gleich der nächste Coup: Die andorranische 
Vall Banc erteilt der FinTech Group den nächsten B2B Großauftrag während im B2C Ge-
schäft die Transaktionszahlen im Januar die zweithöchsten in der Historie gewesen sind 
und deutlich über dem Vorjahresmonat lagen.

Nachdem in 2017 die Internationalisierungsstrategie in Österreich erfolgreich gestartet 
und die KOMMUNALKREDIT Anlageplattform im Januar an den deutschen Markt gebracht 
worden ist, wird nun in enger Zusammenarbeit mit der andorranischen Vall Banc die Stan-
dardplattform für Privat- und Spezialbanken FTG:CBS erstmals auch in Andorra ausgerollt.

Dabei nutzt Vall Banc alle Module der modernen IT-Plattform der FinTech Group, um ihr 
Bankgeschäft im Bereich Retail und Private Banking in Andorra zu digitalisieren. Dazu ge-
hören neben mehrsprachigen frontend-Prozessen wie Online-Kontoeröffnung und eBan-
king auch digitale Wealth Management Module sowie die Wertpapierabwicklungssys-
teme. Des Weiteren wird die FinTech Group das Datawarehouse führen und übernimmt 
neben der Compliance-Überwachung auch das Meldewesen. Die Einführung der modula-
ren Standardplattform für die Privat- und Spezialbanken “FTG:CBS” wird voraussichtlich 
12 bis 15 Monate beanspruchen.

„Im Hinblick auf unsere Geschäftstätigkeit und unsere Strategie haben wir nach dem bes-
ten Partner gesucht, der uns über die nächsten Jahre hinweg in unserer Entwicklung eng 
begleiten kann. Die herausragende Expertise der FinTech Group AG im Business Process 
Outsourcing hat uns überzeugt. Die Möglichkeit sich an eine bestehende Plattform mit 
diversen Shared Services anzubinden, vermeidet lange Entwicklungszeiten und erlaubt 
uns in kürzester Zeit unseren Kunden voll-digitalisierte und fortschrittliche Banklösun-
gen anzubieten während die IT- und Prozesskosten substantiell reduziert werden“, sagt 
Vall Banc Chairman Christoph Lieber.

 � Blitzstart: FinTech Group AG knüpft an Erfolge aus 2017 an und schreitet in der B2B 
Internationalisierungsstrategie mit großen Schritten voran

 � B2B Neuauftrag: Entwicklung einer voll-digitalisierten Bank-Standardplattform für 
die andorranische Privatbank Vall Banc

 � B2C Rekordmonat: Rekordzuwachs an Kunden in 2017 konvertiert in Transaktionen 
– Januar 2018 ist zweiterfolgreichster Geschäftsmonat in der Historie von flatex

 � KOMMUNALKREDIT INVEST geht live: FinTech Group AG stellt Entwicklung der On-
line-Anlageplattform für Privatkunden in Deutschland fertig

FinTech Group startet erfolgreich mit B2C Geschäft ins neue Jahr 
und sichert sich nächsten internationalen B2B Großauftrag

Corporate News / Frankfurt am Main, 01. Februar 2018



„Wir haben uns für 2018 Wachstum durch Skalierung und Internationalisierung als er-
klärtes Ziel auf die Fahne geschrieben. Das B2C Geschäft ist im neuen Jahr sehr stark 
angelaufen. Auf der B2B- Seite haben wir mit unseren kürzlich fertiggestellten Projekten 
für die Kommunalkredit Austria in Deutschland und Österreich unsere Expertise unter 
Beweis gestellt. Mit dem neuen Auftrag haben wir auf dem Weg unser Kernbankensystem 
als Standardplattform für Privat- und Spezialbanken zu etablieren einen nächsten Mei-
lenstein erreicht. Unser Ökosystem, bestehend aus technologischen Modulen und bank-
prozessualen Lösungen, hat sich wieder einmal durchgesetzt und unseren neuen Groß-
kunden überzeugt“, sagt Frank Niehage, CEO der FinTech Group AG.

Über die FinTech Group AG

Die FinTech Group AG (WKN: FTG111, ISIN: DE000FTG1111, Ticker: FTK.GR) ist eine moder-
ne Smart Bank: Wir bieten innovative Finanztechnologie, ein eigenes Kernbankensystem 
und ein regulatorisches Haftungsdach. 

Unsere Cash-Cow ist der Online Broker flatex, der durch unsere fortschrittliche, hauseige-
ne Technologie Top-Service kostengünstig anbieten kann. Das macht flatex zu einer der 
am schnellsten wachsenden Trading-Plattformen Europas.

Unsere smarte Technologie lässt sich leicht skalieren - deshalb bieten wir sie auch erfolg-
reich B2B-Kunden an. Für viele namhafte Institute und sogar die staatliche Infrastruktur 
erbringen wir vitale Leistungen. Startups und disruptiven Geschäftsideen, die eine Bankli-
zenz benötigen, verhelfen wir durch unser White-Label-Banking zum schnellen Erfolg.

Damit sind wir als Smart Bank in einer Zeit der Bankenkonsolidierung, Niedrigzins und 
Digitalisierung ideal für weiteres Wachstum positioniert und auf einem sehr guten Weg, 
Europas führender Anbieter für Finanztechnologie zu werden
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Disclaimer

Diese  Mitteilung  kann  zukunftsgerichtete  Aussagen  und  Informationen  enthalten,  
die  durch  Formulierungen wie ‚erwarten‘, ‚wollen‘, ‚antizipieren‘, ‚beabsichtigen‘, ‚pla-
nen‘, ‚glauben‘, ‚anstreben‘, ‚einschätzen‘, ‚werden‘ oder ähnliche Begriffe erkennbar sind. 
Solche vorausschauenden Aussagen beruhen auf unseren heutigen Erwartungen und be-
stimmten Annahmen, die eine Reihe von Risiken und Ungewissheiten in sich bergen kön-
nen. Die von der FinTech Group AG tatsächlich erzielten Ergebnisse können von den Fest-
stellungen in den zukunftsbezogenen Aussagen erheblich abweichen. Die FinTech Group 
AG übernimmt keine Verpflichtung, diese zukunftsgerichteten Aussagen zu aktualisieren 
oder bei einer anderen als der erwarteten Entwicklung zu korrigieren. 


