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Unternehmensnachrichten, Frankfurt am Main, 25. Februar 2025

flatexDEGIRO erzielt Rekordergebnis und will bis 2027
bei Umsatz und Ergebnis weiter deutlich zulegen

e Konzernergebnis steigt um 55 % auf EUR 112 Mio. - Prognose (bertroffen
e Provisionsertrage legen um 20 % zu auf EUR 282 Mio., Zinsertrage um 32 % auf EUR 180 Mio.

e 421.000 Neukundenaccounts lassen Kundenbasis auf 3,1 Mio. Kunden wachsen —
Nettofinanzmittelfzuflisse von EUR 6,6 Mrd.

e Strategische Prioritaten: Kundenwachstum, neue Produkte und Dienstleistungen
sowie operative Effizienz

e Umsatz soll bis 2027 auf rund EUR 650 Mio. steigen, Konzernergebnis auf rund EUR 200 Mio.

flatexDEGIRO, einer der fuhrenden und am schnellsten wachsenden Online-Broker in Europa, hat im
Jahr 2024 Umsatz und Ergebnis deutlich gesteigert und das bislang beste Jahresergebnis in der fast
20-jahrigen Unternehmensgeschichte erzielt. Unter dem Strich steht ein Konzernergebnis von
EUR 112 Mio. (2023: EUR 72 Mio.). Damit Ubertraf flatexDEGIRO Ieicht die eigene Wachstumsprog-
nose.

Bei der Vorlage der vorlaufigen Geschéaftszahlen nannte der Vorstandsvorsitzende Oliver Behrens zu-
gleich drei strategische Prioritaten, die die nachhaltige Entwicklung des Unternehmens unterstiitzen
sollen: Kundenwachstum, neue Produkte und Dienstleistungen sowie hdhere operative Effizienz. So will
der Vorstand bis zum Geschaftsjahr 2027 den Umsatz um rund ein Drittel auf rund EUR 650 Mio. stei-
gern und das Konzernergebnis um rund 75 % auf rund EUR 200 Mio.

Treiber des sehr guten Ergebnisses im Geschéaftsjahr 2024 war der deutliche Anstieg der Umsatzerlose
um 23 % auf EUR 480 Mio. (2023: EUR 391 Mio.). Hier wirkten sich sowohl gestiegene Provisionser-
trage im Brokerage aus als auch hohere Zinsertrage aus der Anlage von Liquiditat, die Kunden nicht in
Wertpapiere investiert hatten. So legten die Provisionsertrage um 20 % auf EUR 282 Mio. zu (2023:
EUR 235 Mio.), die Zinsertrage stiegen um 32 % auf EUR 180 Mio. (2023: EUR 136 Mio.).

CEO Oliver Behrens sagte: ,Dank gesteigerter Ertrage aus dem Brokerage und Unterstiitzung durch
noch hohe Zinsen haben wir im Jahr 2024 ein Rekordergebnis erzielt. An dieses gute Ergebnis wollen
wir im laufenden Geschéaftsjahr anknipfen und bis zum Jahr 2027 Umsatz und Ergebnis deutlich stei-
gern. Unser Anspruch ist, die fiUhrende Investmentplattform fur den Vermégensaufbau in Europa zu
sein.”
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1. STRATEGISCHE PRIORITATEN

Das angestrebte Wachstum will flatexDEGIRO mit einer Reihe von MalRnahmen realisieren, die drei
strategischen Prioritdten zugeordnet sind. So will der Online-Broker das bestehende Geschift aus-
bauen und starken. Dabei zielt flatexDEGIRO nicht nur auf die Gewinnung von Neukunden, sondern
will auch Kunden aktivieren, die aktuell nicht oder weniger handeln. In seinen wesentlichen Wachstums-
markten will das Unternehmen seine lokale Prasenz ausbauen, um Trends besser zu erkennen und
schneller umzusetzen. Schliellich will das Unternehmen die Verwendung von Kundeneinlagen optimie-
ren und plant in diesem Zusammenhang, kiinftig seinen Kunden auch Festgeldanlagen anzubieten.

AuRerdem soll das Produkt- und Dienstleistungsangebot ausgebaut und diversifiziert werden. Vor
diesem Hintergrund will flatexDEGIRO sein Angebot im Brokerage erweitern. Zum einen soll der Handel
mit Kryptowerten - nach der Markteinflihrung in Deutschland im Dezember 2024 - in den kommenden
Monaten in allen wesentlichen Markten des Konzerns angeboten werden. Des Weiteren sollen Kunden
bei DEGIRO zukinftig ihre Wertpapiere verleihen und daraus zusatzliche Ertrage erzielen kénnen. Wei-
teres grolies Potential sieht flatexDEGIRO kiinftig im Bereich von Altersvorsorgedepots. Jenseits des
Brokerage will flatexDEGIRO das sogenannte ,Business Process Outsourcing” ausbauen und in diesem
Rahmen anderen Banken Dienstleistungen im Bereich des Einlagengeschéafts anbieten.

Dariiber hinaus will flatexDEGIRO die operative Effizienz steigern und dazu die Harmonisierung der
IT-Plattformen abschlielen, die organisatorische Komplexitat reduzieren und die Kosten konsequent
managen.

Mit diesen Wachstumsmalinahmen soll bis zum Geschéftsjahr 2027 der Umsatz um rund ein Drittel auf
rund EUR 650 Mio. steigen und das Konzernergebnis um rund 75% auf rund EUR 200 Mio.

2. DAS JAHR 2024 — KENNZAHLEN / GEWINN- UND VERLUSTRECHNUNG

Kennzahlen haben sich positiv entwickelt

flatexDEGIRO hat im Jahr 2024 Uber seine Brokerage-Plattformen 63,0 Mio. Transaktionen abgewi-
ckelt, nach 56,9 Mio. Transaktionen im Vorjahr. Ursachlich war der Anstieg der Kundenzahl um 421.000
auf 3,1 Mio. Kundenkonten zum Jahresende (2023: 341.000 Neukunden; 2,7 Mio. Kundenkonten). Mit
einer durchschnittlichen jahrlichen Wachstumsrate von 14 % seit Ende 2021 Ubertrifft flatexDEGIRO
damit weiterhin seine boérsennotierten europaischen Wettbewerber, die im Durchschnitt ein Kunden-
wachstum von 7 % erreichten. Die Handelsaktivitat der flatexDEGIRO-Kunden blieb stabil mit 22
Transaktionen pro Kunde und Jahr.

Die Nettofinanzmittelzufliisse von Bestands- und Neukunden stiegen im Jahr 2024 auf EUR 6,6 Mrd.
(2023: EUR 4,5 Mrd.). Der Grofdteil wurde von den Kunden in Wertpapiere investiert, die Investitions-
quote betrug 95 %. Das Depotvolumen wuchs auf EUR 67,2 Mrd. (12/23: EUR 48,1 Mrd.), das gesamte
verwahrte Kundenvermoégen einschliel3lich der Liquiditatspositionen stieg auf EUR 71,5 Mrd. (12/23:
EUR 51,7 Mrd.).

Ertrage im Jahr 2024 deutlich stirker gestiegen als Aufwendungen

Der deutliche Anstieg der Provisionsertrage auf EUR 282 Mio. im Jahr 2024 resultierte sowohl aus
dem Anstieg der abgewickelten Transaktionen infolge des Kundenwachstums als auch aus héheren
durchschnittlichen Provisionen pro Transaktion. Letztere legten um 8 % zu auf EUR 4,47 (2023: EUR
4,13), getrieben von einem positiven Produktmix.

Die auf EUR 180 Mio. gesteigerten Zinsertrage profitierten von durchschnittlich hdheren Cash-Bestan-
den der Kunden, die um 17% auf EUR 4,3 Mrd. anwuchsen (2023: EUR 3,6 Mrd.). Diese Barmittel legt
flatexDEGIRO an und vergibt einen Teil als wertpapierbesicherte Kredite an Kunden. Die durchschnitt-
liche Inanspruchnahme der Wertpapierkredite stieg im Jahr 2024 um 31 % auf EUR 1,2 Mrd. an (2023:
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EUR 0,9 Mrd.). Hier wirkte sich neben der gestiegenen Kundenbasis auch die Ausweitung dieses Pro-
duktangebots auf alle DEGIRO-Kunden zum Jahresende 2023 aus.

Die betrieblichen Aufwendungen stiegen auf EUR 208 Mio. (2023: EUR 181 Mio.). Der darin enthal-
tene laufende Personalaufwand stieg auf EUR 108 Mio. (2023: EUR 83 Mio.), unter anderem infolge
von Gehaltssteigerungen und Neueinstellungen im Laufe des Jahres 2023. Die anderen Verwaltungs-
aufwendungen machten EUR 61 Mio. aus (2023: EUR 49 Mio.). Hier wirkten sich héhere IT-Kosten
sowie zusatzliche Rechts- und Beratungskosten im Zusammenhang mit regulatorischen Anforderungen
aus; hinzu kamen Aufwendungen fir Produkteinfihrungen, wie den Handel mit Kryptowahrungen. Da-
gegen reduzierte flatexDEGIRO den Marketingaufwand um 7 % auf EUR 32 Mio. (2023: EUR 34 Mio.),
sodass die durchschnittlichen Kosten fiir die Kundengewinnung auf EUR 75 pro Kunde zurlickgingen
(2023: EUR 100).

3. AUSBLICK 2025

Im laufenden Geschéftsjahr will flatexDEGIRO an das sehr gute Ergebnis des Jahres 2024 anschlieRen.
Hoéhere Provisionsertrage aus dem Brokerarge und weiteres Kundenwachstum sollen dabei deutlich
niedrigere Zinsertrage aufgrund eines insgesamt ricklaufigen Zinsumfelds kompensieren. Der Online-
Broker strebt 2025 Umsatzerlése zwischen EUR 455 Mio. und EUR 505 Mio. an, sowie ein Konzern-
ergebnis zwischen EUR 107 Mio. und EUR 124 Mio.

Der Finanzvorstand von flatexDEGIRO Dr. Benon Janos sagte: ,Wir haben unsere zu Jahresbeginn
selbst gesteckten Ziele fir das Jahr 2024 noch ubertroffen und sowohl beim Umsatz als auch beim
Ergebnis neue Rekordmarken gesetzt. Im laufenden Geschaftsjahr streben wir an, dieses hohe Niveau
zu halten, bevor wir in den Folgejahren wieder ein beschleunigtes Ergebniswachstum hin zu einem
Konzernergebnis von rund EUR 200 Mio. im Jahr 2027 erreichen wollen.®

Ansprechpartner fiir die Medien:

Achim Schreck Telefon +49 (0) 69 450001 1700
Leiter IR & Unternehmenskommunikation achim.schreck@flatexdegiro.com
Laura Hecker Telefon +49 (0) 160 3064 404
Director Investor Relations laura.hecker@flatexdegiro.com

flatexDEGIRO AG www.flatexdegiro.com, ISIN: DEOOOFTG1111, Ticker: FTK.GR)

Die flatexDEGIRO AG ist einer der fihrenden und am schnellsten wachsenden Online-Broker in Europa
und bietet seine Dienstleistungen in 16 Landern an. Das Unternehmen verwahrte zuletzt auf mehr als 3
Mio. Kundenkonten ein Vermdgen von rund EUR 70 Mrd. und wickelte fur seine Kunden im Durchschnitt
der letzten Jahre Uber 60 Mio. Wertpapiertransaktionen pro Jahr ab.

Uber drei Brokerage-Plattformen - DEGIRO, flatex und ViTrade - bietet flatexDEGIRO Zugang zum
Handel an rund 50 Bérsen in Europa, Nordamerika und im asiatisch-pazifischen Raum sowie im aul3er-
boérslichen Direkthandel. Die Kunden sind aktive und gut informierte Trader, die ohne Anlageberatung
handeln. Mit ViTrade bedient flatexDEGIRO zusatzlich besonders aktive Handler.

Das Brokerage und das mit dem Wertpapierhandel verbundene Bankgeschaft laufen Uber die fla-
texDEGIRO Bank AG, eine Tochtergesellschaft mit Vollbanklizenz. flatexDEGIRO verfligt entlang der
gesamten Wertschdpfungskette Uber proprietdre Technologie mit sehr hoher Verfiigbarkeit und setzt
damit Standards bei der Plattform- und Servicequalitat.
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Finanzkennzahlen Q4 2024 Q4 2023 Veranderung 2024 2023 Verdanderung
in % in %
Umsatzerlose Mio. EUR 127 100 +26 480 391 +23
Provisionsertrage Mio. EUR 77 55 +39 282 235 +20
Provisionen pro Transaktion EUR 4,57 4,11 +11 4,47 4,13 +8
Zinsertrage Mio. EUR 45 39 +15 180 136 +32
Sonstige betriebliche Ertrage Mio. EUR 5 6 -15 18 19 -10
Materialaufwand Mio. EUR 18 18 0 69 69 0
Rohertragsmarge % 86 82 +5 86 82 +4
Betriebliche Aufwendungen Mio. EUR 59 31 +92 208 181 +15
Laufender Personalaufwand Mio. EUR 34 19 +81 108 83 +30
Per_sonalaufw.:.and fur langfristige Mio. EUR
variable Vergutung 3 -3 n.a. 7 14 47
Marketingaufwand Mio. EUR 7 4 +85 32 34 -7
Durchschnittliche Kundengewinnungskosten EUR 60 52 +16 7% 100 -25
Andere Verwaltungsaufwendungen Mio. EUR 14 10 +36 61 49 23
EBITDA Mio. EUR 50 52 -3 202 140 +44
EBITDA-Marge % 40 52 -23 42 36 +17
Konzernergebnis Mio. EUR 26 31 17 112 72 +55
Konzernergebnis-Marge % 20 31 -35 23 18 +26
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Kommerzielle Kennzahlen 12/2024 12/2023 Veréanderung 2024 2023 Veréanderung
in % in %

Kundenkonten am Ende des Berichtszeitraums™ Mio. 31 2,7 +14 31 2,7 +14
- davon: flatex Mio. 0,8 0,7 +14 0,8 0,7 +14
- davon: DEGIRO Mio. 2,3 2,0 +14 2,3 2,0 +14
Q4 2024 Q4 2023 Veranderung 2024 2023 Verdanderung

in % in %

Neue Kundenkonten (brutto) Tsd. 124 77 +60 421 341 +24
- davon: flatex Tsd. 34 17 +94 111 69 +60
- davon: DEGIRO Tsd. 90 60 +50 310 271 +14
Q4 2024 Q4 2023 Verdanderung 2024 2023 Verdanderung

in % in %

Abgewickelte Transaktionen Mio. 16,8 13,5 +25 63,1 56,9 +11
- davon: flatex Mio. 6,5 4,8 +33 23,0 19,8 +17
- davon: DEGIRO Mio. 10,4 8,7 +20 40,0 37,1 +8
12/2024 12/2023 Verdanderung 2024 2023 Verdanderung

in % in %

Zﬁ]"‘gﬁggtg:S"é‘;f';‘:;’;;‘:::f;g1) Mrd. EUR. 71,5 51,7 +38 71,5 51,7 +38
- davon: Depotvolumen Mrd. EUR. 67,2 48,1 +40 67,2 48,1 +40
- davon: Einlagevolumen Mrd. EUR. 4,3 3,6 +17 4,3 3,6 +17

1) Diese Daten beziehen sich jeweils auf den 31

. Dezember und sind daher identisch.
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Haftungsausschluss
Vorlaufige Ergebnisse

Diese Mitteilung enthalt vorlaufige Informationen, die sich noch andern kénnen und keinen Anspruch
auf Vollstandigkeit erheben.

Nicht-IFRS-Kennzahlen (APMs)

Diese Mitteilung enthalt Non-IFRS-Kennzahlen. Bei diesen Kennzahlen handelt es sich um alternative
Leistungskennzahlen gemaR der Definition der Europdischen Wertpapieraufsichtsbehoérde ("ESMA").
flatexDEGIRO stellt diese Non-IFRS-Kennzahlen vor, da sie (i) von der Unternehmensleitung zur Leis-
tungsmessung verwendet werden, unter anderem in Prasentationen fir den Vorstand und die Mitglieder
des Aufsichtsrats sowie als Grundlage fir die strategische Planung und Prognosen; und (ii) sie Kenn-
zahlen darstellen, die nach Ansicht von flatexDEGIRO von bestimmten Investoren, Wertpapieranalysten
und anderen Parteien in groRem Umfang als erganzende Kennzahlen fir die operative und finanzielle
Leistung verwendet werden. Diese Non-IFRS-Kennzahlen sind maoglicherweise nicht mit ahnlich be-
zeichneten Kennzahlen anderer Unternehmen vergleichbar und haben Einschrankungen als Analysein-
strumente und sollten nicht als Ersatz fiir die Analyse der nach IFRS ausgewiesenen Betriebsergeb-
nisse von flatexDEGIRO angesehen werden. Non-IFRS-Kennzahlen sind kein Mal fiir die Leistung oder
Liquiditat von flatexDEGIRO nach IFRS und sollten nicht als Alternative zum Konzerngewinn oder an-
deren Leistungskennzahlen, die nach IFRS oder anderen allgemein anerkannten Rechnungslegungs-
grundsatzen abgeleitet werden, oder als Alternative zum Cashflow aus betrieblicher, investiver oder
finanzieller Tatigkeit betrachtet werden.

Zukunftsgerichtete Aussagen

Diese Mitteilung kann zukunftsgerichtete Aussagen und Informationen enthalten, die durch Formulie-
rungen wie "erwarten", "anstreben", "vorhersehen", "beabsichtigen”, "planen”, "glauben", "anstreben",
"schatzen" oder "werden" gekennzeichnet sind. Solche vorausschauenden Aussagen beruhen auf un-
seren heutigen Erwartungen und bestimmten Annahmen, die einer Vielzahl von Risiken und Unsicher-
heiten unterliegen kdnnen. Die von der flatexDEGIRO AG tatsachlich erzielten Ergebnisse kénnen von
diesen zukunftsgerichteten Aussagen erheblich abweichen. flatexDEGIRO Ubernimmt keine Verpflich-
tung, diese zukunftsgerichteten Aussagen zu aktualisieren oder bei einer anderen als der erwarteten

Entwicklung zu korrigieren.
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